
DOCENTES PRINCIPALES
ALTAMENTE CALIFICADOS

Clic sobre el docente para dirigirlo a su LinkedIn
La asignación de docentes es de acuerdo a disponibilidad

HORARIOS Y
MODALIDAD

INVERSIÓN Y
FACILIDADES DE PAGO

Cuenta de Ahorro Negocio
CUENTA BANCARIA

A nombre de:
Capital Intelectual del Perú

CUENTA INTERBANCARIA

200-3007213423

003-200-003007213423-39

BENEFICIOS
DEL DIPLOMA
Horario que se adecúa a tu trabajo.
Certificado por la Universidad Nacional Mayor de San Marcos -
Facultad de Ciencias Económicas (Centro de Responsabilidad Social
y Extensión Universitaria - CERSEU)
Certificado de Alto Rendimiento Académico a nombre de
Capital Intelectual del Perú (CIP)
Clases en línea, en vivo, a través de la plataforma Zoom.
Plan Curricular actualizado y de acuerdo a las necesidades del mercado.
Plana Docente referente en la industria con experiencia en empresas líderes.
Enfoque teórico, estratégico y práctico.

PASOS PARA SU
INSCRIPCIÓN

1.

2.

3.

Solicita una reserva de vacante.

Realiza el depósito de tu matrícula.

Luego de realizar el pago, comunícale al asesor que te está atendiendo y envíale
una foto de tu voucher para completar tu inscripción. 

Puedes realizar el pago desde Banca Móvil, Transferencia bancaria o desde nuestra web oficial.

Recibimos todas las tarjetas

Área Comercial: 971 856 620
Correo:  info.especializacionsanmarcos@gmail.com
Calle Elías Aguirre 180 - Miraflores

CIP - Capital intelectual del Peru - RUC: 20565943457
 En colaboración con la Universidad Nacional Mayor de San Marcos

Facultad de Ciencias Económicas (CERSEU)
www.diplomadossanmarcos.edu.pe

CANALES DE
ATENCIÓN

TÉRMINOS Y
CONDICIONES

• Los estudiantes matriculados deben reconocer la seriedad y compromiso al inscribirse en una institución reconocida como es la Universidad Nacional Mayor de 
San Marcos — Facultad de Ciencias Económicas (CERSEU).

• Los estudiantes pueden solicitar la devolución de su matrícula hasta 14 días antes del inicio de su diploma, no obstante, se aplicará una deducción del 20% del 
costo total por gastos administrativos. Después de este periodo no se aceptarán solicitudes de devolución.

• Casos de indisciplina que interfieran con el desarrollo de clases son inaceptables, la institución se reserva el derecho de retirar a los estudiantes sin el reembolso 
de pago efectuado.

• Las aulas virtuales son exclusivas para estudiantes matriculados. Está prohibido el acceso a personas no autorizadas.
• Los estudiantes que acumulen un atraso superior a 30 días en el pago de sus cuotas podrán ser retirados del diploma sin derecho a reembolso. Se recomienda 

mantener al día sus pagos y contactar a los coordinadores en caso de dificultades.
• El certificado será entregado únicamente en formato digital y se otorgará exclusivamente a los estudiantes que culminen satisfactoriamente el diploma de 

especialización.

Preventa por Lanzamiento:

Precio al contado   S/ 2,800.00
Precio en cuotas     S/ 3,000.00
Matricula S/ 750.00 + 3 cuotas de S/ 750.00

Precio Preventa 1
Hasta el 24 de Agosto

Modalidad Virtual - En vivo (144 horas académicas)
Inicios sujetos a aforo mínimo

HORARIO 1
Lunes y Miércoles de 7:30 pm a 10:30 pm
Inicio: 29 de Septiembre

HORARIO 2
Sábados de 3:00 pm a 9:00 pm
Inicio: 4 de Octubre

Precios incluyen I.G.V.

Precio Regular       S/ 4,000.00

Hasta el 28 de Septiembre
Precio al contado    S/ 3,400.00
Precio en cuota       S/ 3,600.00

Precio Preventa 3

Hasta el 15 de Septiembre
Precio al contado     S/ 3,200.00
Precio en cuota         S/ 3,400.00

Precio Preventa 2

Matricula S/ 850.00 + 3 cuotas de S/ 850.00

Matricula S/ 900.00 + 3 cuotas de S/ 900.00

DIPLOMA DE ESPECIALIZACIÓN

PRESENTACIÓN
DEL DIPLOMA

GESTIÓN
COMERCIAL

CIP CAPITAL
INTELECTUAL
PERÚ

Organizado por:

Facultad de Ciencias Económicas

Certificado por:

CERSEU

El Diploma de Especialización en Gestión Comercial brinda una formación integral para diseñar, ejecutar y 
evaluar estrategias comerciales efectivas. Los participantes desarrollarán habilidades clave para analizar 
mercados, gestionar portafolios de productos y optimizar la fuerza de ventas, aplicando herramientas de 
planificación estratégica, marketing y comunicación en entornos dinámicos.

El programa aborda áreas como análisis de entorno, segmentación de mercados, investigación comercial, 
CRM, ventas consultivas, negociación y fidelización de clientes. Además, se potencia la gestión de indicadores 
clave, innovación de productos y desarrollo de habilidades directivas para liderar equipos y tomar decisiones 
que generen impacto real en la rentabilidad y posicionamiento de la organización.

Está dirigido a profesionales, jefes de ventas, consultores, emprendedores y estudiantes de últimos ciclos que 
buscan fortalecer su perfil en gestión comercial y liderazgo estratégico, con el respaldo de un auspicio acadé-
mico de la Universidad Nacional Mayor de San Marcos (Facultada de Ciencias Económicas - CERSEU), garanti-
zando prestigio y calidad en su formación.

JUAN CARLOS QUIROZ
+26 años de experiencia
ULima, JHD Consultores,

UPC, Texgroup, USMP,
ESAN

ALFONSO BOURONCLE
+30 años de experiencia
Colgate, Centrum PUCP,

BNI Perú,
St. George´s College,

Embajada de Australia

JAIRO MEDRANO
+15 años de experiencia
Min. de Vivienda, USMP,

Worker´s Health, Pronabec

JOSÉ FLORES
+14 años de experiencia

PROMPERU, MINCETUR,
UPC, UNMSM

CHRISTIAN BENDEZU
+18 años de experiencia

IDE Solutions, SEGRACSA,
CEPRIM, ITESM, UNMSM

https://www.linkedin.com/in/christian-bendez%C3%BA-mej%C3%ADa-a5477ba/
https://www.linkedin.com/in/juan-carlos-quiroz-flores-ph-d-41285532/
https://www.linkedin.com/in/alfonso-bouroncle/
https://www.linkedin.com/in/mba-alberto-jairo-medrano-paredes-90a3992b/
https://www.linkedin.com/in/jos%C3%A9-alfredo-flores-fernandez-b9585b2a5/



